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IN DIT
NUMMER

Blik op de toekomst
CASE 01: VELDEMAN TENTEN

Team eningeerin
ingeering Beste lezer, beste liefhebber van veiligheid,

Onderhoud & herstellin
g Sinds dag één, intussen al meer dan vijftig jaar geleden,
CASE 02: AERTSSEN LIETING streven we bij SKP naar een zo Vel|.lg mogeluke.werkomgevmg
voor onze klanten. Waar de focus in de eerste jaren vooral
op een sterk product lag, geraakte ook onze dienstverlening

SKP Academy - .
almaar meer doordrongen van onze focus op veiligheid.

Screening & advies .
Op sommige vlakken werden we zelfs pioniers. Zo ijverden we

CASE 03: GHEYS TRANSPORT in 1983 - als eerste toeleverancier in ons land - met succes
voor een verplicht keuringslabel (VGS) voor hijsmaterialen bij

Hijskettingwizard ingebruikname. Ongezien en een unicum voor die tijd.

Die passie voor veiligheid en kwaliteit leeft vandaag meer

dan ooit voort bij SKP. Het is onze continue drijfveer

geworden om verder te denken dan eender wie. Onze recent

vernieuwde VCA (SCC* 2017/6.0)- en ISO 9001-certificaten

zijn hier natuurlijk twee zeer belangrijke waardemeters in.

Onze fabrikanten

Samenwerking Gunnebo

50 jaar SKP

Ons ultieme doel: goederen en medewerkers van bedrijven in
de bouw, industrie en logistiek maximaal beschermen, zodat
ook de bedrijven zelf op een duurzame manier blijven groeien.

In dit SKP Magazine tonen we je hoe we dat precies doen.
We bieden je een gedetailleerde blik op onze werkwijze en
zoomen in op een aantal duurzame relaties. Zij vertellen
je hoe hun business volop profiteerde van hun én onze
onverminderde aandacht voor veiligheid.

Veel leesplezier,

Tom Put
Zaakvoerder SKP
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BLIK OP
DE TOEKOMST

Wie investeert in kwaliteit om zijn mensen en materialen te

beschermen, zal vanaf dag één genieten van de baten. Wie dit

nalaat, riskeert om daar vroeg of laat een zware tol voor te betalen.
Zaakvoerder Tom Put legt uit hoe onze nieuwe baseline Protect to
benefit mee het bewustzijn moet creéren dat doordacht investeren
in veiligheidsgaranties niet te nemen of te laten is. Noch met het
oog op total cost of ownership, noch met het oog op mensenlevens.

Van It’s in our nature
haar Protect to benefit:
zelfde fundamenten,
aangescherpte focus

* De kosten van een

beschadigd imago?
Niet te overzien®
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It’s in our nature. Wie SKP goed kent,
weet dat deze baseline ons jarenlang
definieerde. Met Protect to benefit
stellen we onze focus op veiligheid

nog meer scherp.

“Onze nieuwe slogan evolueert mee
met ons bedrijf. Veiligheid blijft onze
natuur. We blijven nog altijd hetzelfde

familiebedrijf dat vooruitdenkt,
verantwoordelijkheid neemt en alle zorgen
wegneemt bij zijn klanten. Alleen leggen
we de nadruk voortaan op wat de beloning
is voor klanten die niets aan het toeval
overlaten als het over veiligheid gaat.”

“Want de cijfers zijn duidelijk.

Een bedrijf dat investeert in kwalitatieve
hef- en hijsmaterialen, ladingzekering

of beveiliging voor werken op hoogte
profiteert daar op meerdere

manieren van.”

“Ongevallen op de werkvloer leiden
namelijk tot aanzienlijke downtime,

zijn demotiverend voor medewerkers

en leiden tot niet-geplande meerkosten,
zowel rechtstreeks als onrechtstreeks.
Beschadigd materieel is misschien nog
relatief gemakkelijk vervangbaar, maar
dat geldt niet zomaar voor getalenteerde
medewerkers. De kosten van een
beschadigd imago vallen zelfs niet in
euro te beschrijven en zijn hierdoor niet
te overzien.”

A

* Bij SKP weten we
perfect uit welke fabriek

elke ketting, hijsoog of
kabel komt®”

“De factor tijd wordt
nog te vaak onderschat”

“Protect to benefit moet dus
de boodschap overbrengen
dat wijselijk investeren

in veiligheid zich dubbel

en dik terugbetaalt. Dat
stopt bovendien niet bij de
materiaalkeuze zelf. Ook wie
je kiest als leverancier speelt
hier een cruciale rol in.”

“Bij SKP weten we
bijvoorbeeld perfect uit
welke fabriek elke ketting,
hijsoog of kabel komt. We
bezoeken de sites van onze
fabrikanten, kijken mee in
hun productie en denken
zelfs actief mee na over hun
productontwikkeling. Wij
vertrouwen hen dus zelf ook
voor de volle 100%.”

“En danis er nog de
factor tijd. lets waar veel
bedrijven te snel aan
voorbijgaan wanneer ze

hun veiligheidsbeleid
uittekenen. Een te late
levering of herstelling van
veiligheidsmaterialen?
Tijdverlies. Het opzetten en
bijhouden van wettelijke
veiligheidsdocumenten?
Kost enorm veel tijd. Het

zelf organiseren van een
materiaalkeuring? Ook dat kost
tijd. Een arbeidsongeval en het
bijwerken van risicoanalyses?
Dagenlange downtime. Tijd

die opgeteld natuurlijk enorm
veel geld kost.”

“Webshops rukken op,
maar met een hoge kost”

“Veel bedrijven beseffen dus
nog niet dat de knip zetten
op veiligheid in de toekomst
gegarandeerd leidt tot
sluimerende kosten die de
total cost of ownership de
hoogte injagen. Net daarom
zetten we bij SKP alles op alles
om deze TCO tot een minimum
te herleiden. Door naast
echte kwaliteitsmaterialen

te leveren ook maximaal in te
zetten op een professionele
analyse en advies, ijzersterke
engineering op maat,
administratieve en digitale
ontzorging, opleiding,
keuringen en testen in eigen
huis, enzovoort.”

“Het is die meerwaarde die
net het verschil biedt in een
groeiende wereld van
webshops en doe-het-
zelfzaken. Platformen die
weliswaar scherpe prijzen
aanbieden, maar de nazorg
of benefit missen. Maar is dat
wel een kost die je als bedrijf
wilt maken?”
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CASE 01
VELDEMAN TENTEN
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*We hadden echt
nood aan een
partner die ons
innovatietempo
kan bijhouden®

Veldeman Group uit Bree
ontwerp en bouwt de

meest indrukwekkende
demontabele zeilstructuren.
Voor festivals, industriéle
bedrijven, legerbasissen

- noem maar op - over de
hele aardbol. En in ieder

van die constructies vind je
ook een deeltje SKP terug:
onze staalkabeloplossingen
zijn namelijk cruciaal in het
garanderen van de vereiste
stabiliteit. Productiemanager
Tom Aerts ziet de sterktes van
beide bedrijven iedere dag
van dichtbij samensmelten.

“Voor ons bestaat er
niet zoiets als zomaar
een staalkabel®

De start van het nieuwe
millennium bracht meteen een
mooi nieuw partnership voort.
Veldeman Group, gevestigd

in het noorden van Limburg,
vond in SKP de geschikte
partij om hun activiteiten naar
het hoogste niveau te tillen.

“SKP is sinds de beginjaren
2000 onze exclusieve
leverancier van staalkabels en
bijhorende componenten. Hun
materialen geven mee vorm
aan onze windverbanden, die
onmisbaar zijn om alle externe
krachten op te vangen en

te verdelen. Zonder een
kwalitatief windverband kan
er dus nooit sprake zijn van
een stabiele constructie.”

“Uit onze mond zal je dus
nooit gehoord hebben dat
we zomaar eender welke
staalkabel zouden kopen.

Dat is ook de reden waarom
we indertijd met SKP in zee
stapten. Vanaf dag één
bewezen ze een betrouwbare
en consistente partner te
zijn. Ze hebben ons nog
nooit te korte of te lange
staalkabels, of zelfs maar
een foute tussencomponent
aangeleverd.”

“En dat terwijl het tempo

bij Veldeman toch enorm hoog
kan liggen. Soms gaan we
zelfs in enkele weken tijd van
eerste contact naar plaatsing
op de werf. Dan heb je een
partij nodig die kan volgen.
Voor een grote internationale
klant hebben we ooit

30 grote containers vol
constructiematerialen voor de
bouw van een vliegtuighangar
in één keer verscheept. Ons
hele buitenterrein stond
volgepakt en de timing was
enorm strak. Maar samen
hebben we het tot een goed
einde gebracht.”

“Kwaliteit moet
meerdere cyclussen
gegarandeerd blijven”

“SKP heeft dus meermaals
aangetoond dat ze

ons tempo moeiteloos
aankunnen. Ook als het op
innoveren aankomt. Twintig
jaar geleden plaatsten we
vooral kleinere, klassieke
kadertenten. Vandaag
bouwen we breder, hoger,
sneller en internationaler
dan ooit. Niet alleen onze
tenten evolueren dus, maar
ook de omstandigheden - en
dus de krachten - die onze
constructies moeten
kunnen overwinnen.”

“Zo moesten we jaren geleden
een structuur aanleveren die
windsnelheden tot maar liefst
300 kilometer per uur moest
kunnen trotseren. Ongezien

in Belgié, maar niet aan de
andere kant van de wereld.
Ook daar bewees SKP dat

ze mee de nodige stappen
vooruit kunnen zetten, hoe
extreem het scenario ook is.”

“Omdat onze business
volledig draait rond
demontabele gebouwen,
moeten we bovendien non-
stop kunnen vertrouwen
op kwalitatieve materialen
die zoveel mogelijk
gebruikscyclussen
aankunnen. Duurzaamheid
en veiligheid kunnen bij
Veldeman dus niet zonder
elkaar. We weten dat we
ook daar voor de volle
200% op SKP kunnen
vertrouwen. We doen onze
eigen steekproeven, maar
eigenlijk wéten we dat het
goed zit. Tom Put en zijn

collega’s hebben voor ons
namelijk al de doorgedreven
kwaliteitscontrole gedaan.”

“En dan vergeet ik misschien
wel de allerbelangrijkste
reden achter de succesvolle
samenwerking: je voelt dat

ze bij SKP oprecht fier zijn op
hun oplossingen. Als je Tom
ziet glunderen op events waar
onze structuren staan, dan
voel je hoe groot de passie

is. Van de Sanicole Airshow
tot de Olympische Spelen in
Tokio: ik heb het meermaals
zelf mogen ervaren. Het
mooiste voorbeeld is
misschien wel de Zoute Grand
Prix in Knokke waar we Tom te
gast hadden. Hij leek meer in
de ban van de staalkabels van
onze constructies dan van de
vele exclusieve wagens die er
rondscheurden (lacht).”
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TEAM

ENGINEERING

Geen veilige oplossing?

Geen optie!

Onze overtuiging is dat een
veilige werkomgeving iedere
keer opnieuw uitgevonden
moet worden. Dat kan aan
de hand van een of meerdere
standaardoplossingen uit
ons magazijn, maar dat kan

ook via ontwerp en productie
op maat. Het is bij dat laatste
scenario dat ons team

van engineers op het
voorplan treedt.

08 SKP MAGAZINE

Geen dozenschuivers, wél
probleemoplossers

Een oplossing op maat
beqgint bij SKP altijd met

een goed gesprek. ledere
engineer die bedreven is in
veiligheidsmaterialen kan
namelijk een specifieke
oplossing voorstellen en deze
zelf ontwerpen. Maar past die
oplossing wel in het ruimere
veiligheidsplaatje?

Net daar gaan onze
engineers samen met onze
klanten naar op zoek. Hoe
specifiek de sector of hoe
niche de activiteit ook is,
wij garanderen een 100%
veilige, duurzame en
conforme oplossing.

VVan analyse tot plan

De voorbereiding op weg
naar een veiligheidsoplossing
op maat verloopt telkens in
drie stappen.

Analyse

Waar bevinden zich de
verschillende risico’s?

Is de timing haalbaar?

Is een locatiebezoek of
bijkomend onderzoek
vereist? We werken naar een
zo gedetailleerd mogelijke
situatieschets toe.

Interne analyse

Na eventueel extra
vooronderzoek steken
onze engineers de koppen
bij elkaar en werken ze
een voorstel uit voor een
oplossing op maat.

Goedkeuringsplan

We stellen een oplossing
voor en koppelen met de
klant terug voor definitieve
goedkeuring zodat we

de productiefase kunnen
voorbereiden.

ONDERHOUD
& HERSTELLING

Bij SKP zitten we op meer dan vijftig jaar expertise
in veiligheidsmaterialen, maar nog belangrijker:
we zetten die kennis ook zelf om in toepasbare
oplossingen. Dat doen we in ons atelier, dé plek
waar onze expertise pas echt tastbaar wordt.

Ons atelier,
where the

magic happens

Hijstoestellen, platenklemmen, aanslag-
materialen, jukken en talloze andere

onderdelen passeren dagelijks over onze
ateliervloer. Sommige komen binnen voor
onderhoud, andere voor herstelling.

Ongeacht of het materiaal van een van
onze eigen fabrikanten komt of niet, ieder
binnengebracht onderdeel krijgt dezelfde
aandacht: een nauwkeurig onderhoud

of herstelling. Zonder fout, want op
veiligheid staat geen naam of logo.

Zelf getest én gekeurd

Maar daar stopt het niet. Na ieder
onderhoud of herstelling onderwerpen
we de onderdelen aan uitgebreide
proefbelastingen via onze eigen

testbank. Pas dan zijn we zeker dat alles
conform de veiligheidseisen is en het item
weer de deur uit kan.

Tot slot bieden we ook officiéle keuringen
aan voor ingebruikname door een Externe
Dienst voor Technische Controle of EDTC.
Ook deze kunnen gewoon plaatsvinden

in ons atelier. Een service die we bij
nieuwe bestellingen trouwens standaard
meenemen en daar zijn we uniek in binnen
onze landsgrenzen.
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CASE 02
AERTSSEN LIFTING
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“Reactiviteit is
voor ons minstens
even belangrijk

als de prijs”

VVan zwembaden over
windturbines tot
spoorwegbruggen, en van

de particuliere over de
petrochemische tot zelfs de
nucleaire sector. Er zijn geen
hijsopdrachten die ze bij
Aertssen Lifting links laten
liggen. Om ieder manoeuvre
in de veiligst mogelijke banen
te leiden, rekenen ze intussen
al bijna vijftien jaar op de
diensten van SKP.

“Het beste wat er is
op de markt is”

Tom Kerremans is asset
manager bij Aertssen Lifting,
onderdeel van Aertssen
Group. Ontstaan in Stabroek,
maar intussen uitgegroeid
tot een mondiale speler met
vertakkingen in onder meer
het Midden-Oosten en Azié.

“De samenwerking met SKP
dateert al van lang voor mijn
komst naar Aertssen Group,
en vanaf mijn allereerste
contacten werd snel duidelijk
waarom. We doen beroep op
hen voor hijsmaterialen zoals
hijskettingen en harpsluitingen,
het volledige liftingpakket zeg
maar. Ook voor valbeveiliging,
zoals harnassen, leeflijnen en
valstopapparaten rekenen

we op SKP.”

“Daarbij kunnen we altijd
terugvallen op het beste
wat de markt te bieden
heeft. Gunnebo is voor

ons bijvoorbeeld de
absolute top onder de
veiligheidsmaterialen.
Bovendien zijn hun items
vlot uitwisselbaar en perfect
combineerbaar. Dat maakt dat
wij ook heel flexibel kunnen
blijven naar onze eigen
opdrachtgevers toe.”

“Plots stond Tom Put zelf aan
de deur met een levering”

“Meestal zitten we twee keer
per jaar met Tom Put en zijn
team samen om de komende
maanden te bespreken.
Ondanks dat beide bedrijven
stevig gegroeid zijn doorheen
de jaren, is de onderlinge
sfeer nog steeds heel

gemoedelijk. Telkens wanneer
ik Tom opbel, weet ik dat hij
meteen klaarstaat aan de
andere kant van de lijn.”

“Die bereikbaarheid is voor
ons echt van goudwaarde.
Of we nu iemand nodig
hebben die even meedenkt
over de samenstelling van
een hijsconstructie, of we
hebben heel dringend nood
aan een specifiek item: we
hebben altijd het gevoel
dat SKP alles voor ons zal
regelen. Onlangs kwam Tom
Put zelfs in hoogsteigen
persoon naar ons magazijn

voor een avondlevering. Zo’n
reactiviteit is minstens even
belangrijk voor ons als de
prijszetting.”

“En los van dit alles weten

we dat SKP altijd op de
hoogte is van de nieuwste
producten en features. Ze
komen die ook met veel
plezier toelichten aan ons
team. Dat geldt ook voor
opleidingen. We beschikken
weliswaar over een eigen
trainingsacademie, maar als
we extra didactisch materiaal
kunnen gebruiken, dan brengt
SKP alles netjes en tijdig in

orde. Bijvoorbeeld over hoe je
op een veilige manier stroppen
aanbrengt, sensibilisering rond
veiligheidsrisico’s, noem

maar op.”

“Tot slot kunnen we

erop vertrouwen dat het
materiaal telkens volledig

in orde is volgens de
keuringsvoorschriften. We
ontvangen altijd keurig op tijd
het indienststellingsverslag,
waardoor wij ons nergens
zorgen over moeten maken
en we ons volledig kunnen
focussen op de uitvoering.”
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SKP ANALYSE
ACADEMY & ADVIES

SKP Academuy:
welkom in ons
kenniscentrum

Een veilige werkvloer leidt enkel tot sterkere
bedrijfscijfers als iedere betrokken medewerker
helemaal mee is in het verhaal. Van zij die het beleid
mee bewaken tot zij die de veiligheidsmaterialen
iedere dag op de werkvloer moeten toepassen.

De SKP Academy is er om dat bewustzijn te creéren
doorheen iedere laag van het bedrijf.

12 SKP MAGAZINE

Een hoger veiligheidsgevoel
voor een hogere efficiéntie

Bij SKP zitten we op een berg van unieke
informatie. Al meer dan vijfitig jaar lang
gaan we aan de slag met het spotten

en elimineren van veiligheidsrisico’s

voor bedrijven in de industrie, bouw

en logistiek. Daarvoor gaan we ook
telkens in gesprek met mensen in
diverse functies en met uiteenlopende
verantwoordelijkheden.

We vinden het onze plicht om al

deze kennis en ervaring met zoveel
mogelijk mensen te delen. Want door
medewerkers te trainen, maken we niet
alleen hun leven op de werkvloer veiliger,
maar stimuleren we hen ook om met
meer vertrouwen, betrokkenheid en dus
efficiéntie te werken.

Van productopleidingen tot
in-company trainingen

Dus besloten we ons eigen
kenniscentrum uit te bouwen, onder de
naam SKP Academuy. Klanten die voor SKP
kiezen om hun veiligheidsinfrastructuur
op punt te zetten, leiden we zo snel en
zo compleet mogelijk op.

Over hoe ze specifieke veiligheidsmaterialen
correct moeten toepassen. Maar ook

over hoe ze bijvoorbeeld op een veilige
manier lasten moeten aanslaan. Kennis die
rechtstreeks uit de praktijk komt en daardoor
enorm waardevol is.

Deze sessies kunnen plaatsvinden in ons
eigen opleidingscentrum in Beringen, maar
ook bij onze klanten zelf of op een externe

locatie, bijvoorbeeld in het kader van een
veiligheidsdag. Zelf een idee voor een
opleiding? Laat het zeker weten aan onze
experten!

Veel bedrijven kloppen bij
ons aan met de vraag om een
specifiek veiligheidsprobleem
op te lossen, maar beseffen
niet dat er doorheen hun
bedrijfsprocessen nog meer
potentiéle risico’s sluimeren.
Andere bedrijven varen dan
weer helemaal blind. Daarom
start iedere samenwerking
met SKP met een zorgvuldig
gesprek.

You can’t rush safety

Vandaag stappen overslaan
in het nemen van de gepaste
veiligheidsmaatregelen leidt
hoe dan ook tot problemen

in de toekomst. Op het vlak
van productiviteit, efficiéntie,
werkgeluk, personeelsbeleid,
noem maar op. Problemen die
potentieel zeer hoge kosten
met zich meebrengen.

Ben je zeker dat
je elk risico kent
op je werkvloer?

Net daarom nemen we

de tijd om al heel vroeg

in de samenwerking het
ruimere veiligheidsplaatje te
bekijken. Met één specifieke
veiligheidsoplossing zit je
weliswaar op korte termijn
safe, maar wat met de andere
risico’s die vroeg of laat
kunnen - en zullen - opduiken?

Bovendien is de context van
ieder veiligheidsproject dat
bij ons binnenkomt telkens
helemaal uniek. Soms volstaat
een standaardoplossing op
korte termijn, soms is een
oplossing op maat nodig. Hoe
dan ook beloven we altijd
eerlijk en transparant te zijn:
we geven duidelijk aan wat
haalbaar is, voor jou én voor
ons. Net omdat we niets
willen overhaasten.

Een halve oplossing leidt
tot halve resultaten.

Meer nog, als het over
veiligheid gaat, breng je
rechtstreeks de omzet en
toekomstplannen van je
bedrijf in gevaar. Wij nodigen

je daarom uit om vrijblijvend
samen te zitten met onze
vertegenwoordigers. Want
één gesprek kan het verschil
maken tussen veilig genoeg

en 100% safe. Contacteer ons
meteen via info@skp.be

of bel ons op het nummer
01145 01 45.
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CASE 03
GHEYS TRANSPORT
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“SKP nheemt
hiet alleen de
verantwoordelijkheid,

ze voelen zich

ook effectief
verantwoordelijk®

Eind jaren 90 klopte
transport- en logistieke
partner Gheys bij SKP aan
voor een stevige upgrade van

hun valbeveiligingsmaterialen.

Vanuit hun Beringse vestiging
zijn ze vooral actief in de

op- en overslag van plastic
korrels in magazijnen en
silo’s. Projectleider en
preventieadviseur Jan
Mertens maakte het begin
van die samenwerking mee
en weet precies waarom die
vandaag meer dan ooit bloeit.

“Stelselmatig alle
valbeveiliging laten
vernieuwen”

Familiebedrijf Gheys viert
zijn 130e (!) verjaardag. De
specialist in transport en
logistiek groeide in die tijd
uit tot een bedrijf met drie
vestigingen, meer dan 600
medewerkers en om en bij
de 300 vrachtwagens. Het
is vooral voor hun Beringse
vestiging dat SKP een grote
rol is beginnen te spelen.

“In 1998 openden we de
deuren van onze logistieke
afdeling in Beringen. Op dat
moment verscheen SKP op
onze radar. We waren niet
langer tevreden van onze
toenmalige leverancier van
veiligheidsmaterialen en dus

legden we ons oor te luister
bij SKP. Vanaf toen ging

het snel en werden ze onze
nieuwe veiligheidspartner.
In een eerste fase voor
aanslagmaterialen, maar

de jaren nadien vooral voor
valbeveiliging, aangezien
onze activiteiten daarin
bleven uitbreiden.”

“SKP begeleidde ons eerst in
het stelselmatig vernieuwen
van ons bestaande gamma,
waarvan we voelden dat de
kwaliteit niet langer voldeed.
Onze veiligheidsvoorschriften
zijn deels geschoeid op die
van de petrochemie. Met
andere woorden: de eisen
binnen onze sector zijn
bovengemiddeld streng. Dus
heb je een partij nodig die mee
kan spelen op dat niveau.”

“De korte lijnen zijn

cruciaal voor ons”
“Sindsdien staat SKP ons niet
alleen bij in het aankopen van
onze valbeveiliging, maar ook
in het plaatsen, herstellen en
keuren van alle materialen.
Daarnaast kunnen we altijd
terecht bij hun engineers om
specifieke expertise of advies
in te winnen.”

“Wij zijn specialisten in ons
vak, zij in het hunne. We
moeten dus blindelings
kunnen vertrouwen op

hun expertise en dat is al
sinds het begin zo. Dat is
allesbehalve evident als je
een externe partij inschakelt
voor de veiligheid van je eigen
medewerkers. Maar in alle
eerlijkheid: we hebben nooit
anders geweten.”

“Wat voor ons vooral
het verschil maakt, zijn
de korte lijnen tussen beide

bedrijven. Het voelt aan

alsof we goede buren van
elkaar zijn geworden. Qua
afstand, maar zeker ook qua
verstandhouding. SKP voelt
perfect aan hoe ze onze
noden moeten vertalen naar
sterke oplossingen, of die
nu standaard of op maat
zijn. Niet iedere silotoegang
is namelijk even eenvoudig
bereikbaar, maar we weten
gewoon dat het altijd in orde
komt dankzij hun denkwerk.”

“Wat ons betreft, zit deze
samenwerking dan ook stevig
verankerd voor de komende
jaren. De consistentie en
flexibiliteit in service en
planning schenken ons het
vertrouwen dat nodig is in
onze sector. Het voelt aan
alsof SKP niet alleen mee
verantwoordelijk is voor onze
veiligheid, maar dat ze zich
ook effectief verantwoordelijk
voélen. En dat is zeldzaam in
onze ogen.”

¥

*“ Het is allesbehalve evident
om blind te kunnen
vertrouwen in een externe
partij voor de veiligheid van
je eigen medewerkers®”
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ONZE

HIJSKETTINGWIZARD

Uitdagende hijsopdracht?

De Hijskettingwizard stelt
de gepaste oplossing voor

16 SKP MAGAZINE

Bij elke hijsopdracht spelen tal
van factoren een rol nog voor de
last de lucht in gaat. Een grondige
voorbereiding is dan ook cruciaal.
Toch is de nodige expertise niet
altijd meteen voorhanden. Daarom
ontwikkelden we bij SKP de
Hijskettingwizard. Een online tool
gebouwd op meer dan vijftig jaar
ervaring en knowhow. Zo zetten
we samen alle onzekerheden
buitenspel.

Geen zorgen over fysica
of wiskunde

Een kleine misrekening in

de hijshoek of werklast kan
grote gevolgen hebben. Onze
Hijskettingwizard neemt gelukkig
al het rekenwerk van je over en
countert zo de risico’s. Jij geeft
gewoon aan wat je nodig hebt:

het aantal kettingbenen en de
gewenste haken. De wizard stelt
hierna automatisch de meest
ideale configuratie voor.

ledere kettingsamenstelling die
onze wizard genereert, bestaat
standaard uit Grade 10-kettingen
en GrabiQ-componenten van
Gunnebo. GrabiQ combineert
meerdere functies in één slim
systeem. Eén component kan
tegelijk dienen als topschalm,

verbindingsschakel én inkorthaak.

Maximaal gebruiksgemak,
maximale veiligheidsgaranties

Gebruiksgemak staat centraal
in onze Hijskettingwizard. Hoe
eenvoudiger en intuitiever

in gebruik, hoe groter de

uiteindelijke controle over de
potentiéle veiligheidsrisico’s.
Bovendien wordt elke
kettingsamenstelling volledig
gekeurd geleverd. En dus 100%
klaar voor onmiddellijk gebruik.

Test de Hijskettingwizard zelf uit

Ontdek hoe eenvoudig veilig
hijsen kan zijn. Scan de QR-code
bij dit artikel en probeer de
Hijskettingwizard vandaag

nog uit.

Twijfel je over specifieke
gegevens zoals over de
functie van je haken of een
overmaatse kraanhaak? Neem
gerust contact met ons op. We
helpen je graag verder met een
oplossing op maat.

ONZE
FABRIKANTEN

Sommige samenwerkingen met onze fabrikanten zijn bijna even oud als SKP
zelf. En dat wil iets zeggen. Leg je jouw vertrouwen in ons, dan leg je meteen
ook je vertrouwen in quasi uitsluitend Europese veiligheidsmaterialen van
topkwaliteit. Wij kiezen enkel voor fabrikanten die een absolute garantie
zijn op een veilige werkomgeving.

Jouw garantie

op gemoedsrust?
Ons vertrouwen in
onze fabrikanten

- We weten perfect uit welke fabriek
iedere ketting, hijsoog, staalkabel
of spanband in ons assortiment
vertrokken is. De herkomst van onze
materialen is altijd bekend en dus kan
je als klant altijd terugvallen op de
nodige hulplijnen.

- Bijna iedere bedrijfssite van onze
fabrikanten hebben we zelf bezocht
en ieder productieproces hebben
we met onze eigen ogen gezien
en goedgekeurd.

- Dankzij de intensieve en langdurige
onderlinge partnerships worden
wij ook vaak mee betrokken in
de productontwikkeling van de
veiligheidsmaterialen die we
zelf verdelen.
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SAMENWERKING
GUNNEBO
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Lars Fredriksson:
“Gunnebo koos
resoluut voor de

persoonlijkheid
achter SKP”

Het is allesbehalve toeval

dat Gunnebo al sinds de
begindagen van SKP deel
uitmaakt van ons assortiment
van hijsmaterialen van de
allerhoogste kwaliteit.

Het is de vrucht van een
ontmoeting in Duitsland
midden jaren 1970 tussen
twee mensen die hun vak
ademden en dat ook vandaag
nog doen: SKP-bezieler Paul
Put en Lars Fredriksson,

de Zweedse godfather van
GrabiQ, nog steeds een van
de meest revolutionaire
ontwikkelingen in de
hijswereld. Fredriksson blikt
terug op de drijvende kracht
achter deze samenwerking.

“Paul en SKP klikten meteen
met de Zweedse mentaliteit”

Vandaag maakt Gunnebo
onderdeel uit van de Kito
Crosby-groep, de globale
marktleider in hijsmaterialen.
Maar anno 1975 was de
Zweedse producent van
hijsmaterialen nog volop
bezig met voet aan de grond
te krijgen buiten Scandinavié
en Duitsland. Het is binnen
die context dat Paul en Lars
elkaar ontmoetten op een
Duitse vakbeurs.

“Op dat moment waren we
nog relatief onbekend buiten
onze eigen contreien. Wij
hadden net een aantal nieuwe
sterke productontwikkelingen
achter de rug, Paul

had SKP nog maar pas
opgericht en zocht naar
kwaliteitsmaterialen om zijn
gamma uit te bouwen. De

klik was er quasi meteen. We
kenden zijn jonge bedrijf nog
niet, maar we geloofden volop

in Pauls persoonlijkheid en
in zijn plannen en ambities.
De mens gaf de doorslag op
dat moment, niet de cijfers.”

“De jaren nadien bleek

dat vertrouwen meer dan
gegrond. Wat ons sterk
opviel, was de hechte relatie
die SKP met hun klanten
opbouwde. Als de klant nood
had aan nieuwe oplossingen,
dan gingen ze daar ook
effectief mee aan de slag.
Zowel Paul als zijn zoon Tom
in de latere jaren, speelden
bijvoorbeeld een grote rol
om GrabiQ - een van de
grootste productinnovaties
van de afgelopen decennia
in de hijssector - in een
marktleiderspositie te krijgen
in Belgié en omstreken.

En los daarvan lijken ze
gewoon sterk op ons,
Zweden. Ze zijn rationeel,
maar tegelijkertijd ook heel
easy going. Een succesvolle
combinatie (lacht).”

“Zelfs de strengste
keuringsinstanties zagen
SKP graag komen®

“Het zijn vooral die
betrokkenheid en de
intrinsieke wil om een veilige
werkomgeving te creéren,
die ervoor zorgen dat de
samenwerking na vijftig jaar
nog altijd springlevend is.
Tom Put heeft dat unieke
karakter van SKP trouwens
perfect weten te bewaren
en uit te bouwen. Net als ons
blijven ze geen duimbreed
toegeven als het op
veiligheid aankomt.”

“Een passende anekdote
ter bewijs. [k herinner me
nog levendig dat SKP altijd
in de bovenste schuif lag
bij AIB - vandaag Vingotte
- in mijn ogen de strengste
keuringinstantie ooit in
Belgié en misschien zelfs
ter wereld. Tom en zijn
vader wisten als geen
ander hoe ze een prima
verstandhouding met hen
moesten uitbouwen.”

“Evenwicht vinden tussen
niche en bredere markten”

Hoe kijkt Lars Fredriksson,

op zijn tachtigste nog altijd
een graag gezien klankbord
bij zijn Gunnebo, tot slot naar
de komende decennia in de
hijsmaterialenbranche?

“Enerzijds ontstaan er
nieuwe hypertechnologische
toepassingen bij de vleet,
zoals het hijsen van fragiele
windturbinebladen van

70 meter lang of van
generatoren van 10 ton naar
100 meter hoogte. Anderzijds
zijn er de klassiekere sectoren
waar de technologische
groeicurve minder steil

is. Bovendien groeit de
kennis rond veilig hijsen niet
overal even sterk mee. Dat
maakt dat we materialen
moeten ontwikkelen die
technisch hoogstaand, maar
tegelijkertijd ook intuitief
richting correct gebruik zijn,
zelfs wanneer de gebruiker
minder ervaring heeft. De
foutenmarge bij hijswerken

moet microscopisch klein
zijn én blijven, gezien de
potentiéle gevolgen die
eraan verbonden zijn.”

“Net daar zit volgens mij de
kracht van een partnership
zoals dat tussen Gunnebo
en SKP. Het bedrijf van Paul
en Tom blijft onze antenne
in een veeleisende markt: ze
zien en begrijpen als geen
ander waar klanten tegenaan
lopen en waar nieuwe noden
groeien. Gunnebo vertaalt
dat signaal in krachtige
productontwikkeling.”

“En andersom: welke
uitdagingen er ook komen,
SKP kan altijd bij ons terecht.
Dat was zo in 1975, en dat
geldt vandaag nog steeds.
Hun team is uitgegroeid tot
een enorm gerespecteerde
eerstelijnsdistributeur voor
Gunnebo en de Kito Crosby-
groep. Een echt rolmodel en
daar mogen ze terecht trots
op zijn.”

SKP MAGAZINE 19



50 JAAR
SKP

“Blijf in ons vertrouwen en sla geen stappen over”

Een succesverhaal van een halve eeuw. Wat ons betreft, verdient dat een
minstens even langdurig verlengstuk. \We zouden SKP niet zijn als we dat
verhaal op dit eigenste moment niet volop aan het schrijven waren. Wat zijn
de toekomstwensen van zaakvoerder Tom Put?

“Laten we vooral samen aan even mooi toekomstverhaal schrijven zoals dit ook
het geval was voor onze rijke geschiedenis. Van onze trouwe medewerkers hopen
we dezelfde passie te zien die ze dag in dag uit tentoonspreiden en dat ze zich
ten volle openstellen om te willen leren, werken en groeien.”

“Onze professionele klanten en partners vragen we om te blijven vertrouwen in

de meerwaarde van een gevestigde waarde als SKP. In een almaar hectischere,
drukkere wereld vol regelgeving blijft het belangrijk om geen stappen over te
slaan. Enerzijds om als bedrijf groei op lange termijn veilig te stellen, anderzijds
om de veiligheid van medewerkers maximaal te garanderen. Als wij dat vertrouwen
blijven krijgen, dan gaan wij er sowieso altijd de volle 100% voor.”

50 jaar pioniers in
veiligheid,
een voorrecht

\l, In 2025 vierden we onze vijftigste
verjaardag. Een mijlpaal waar we zelf heel
c B|ijf in ons trots 'op zijn. En dus maakterw we er een echt Sc.an de QR-code en
feestjaar van. Met een speciaal ontworpen duik alsnog mee terug
vertrouwen, jubileumlogo als basis voor een resem in 50 jaar SKP!
ook de komende feestelijkheden en acties.
vijftig jaar”

Zo keerden we met onze collega’s terug

in de tijd om een aantal onvergetelijke
’ momenten na te vertellen en blikten we terug

op enkele mooie en trouwe partnerships.

YEARS

We bouwden ook ons atelier om tot tijdelijke
filmzaal en lieten zaakvoerder Tom Put
en vader-oprichter Paul Put in de zetel

s K P ploffen om twee generaties SKP samen te
herbeleven.
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50 JAAR
SKP

Een halve eeuw SKP, dat moésten we gewoon op een onvergetelijke manier vieren. Samen de zomer inzetten op Blues Peer
En daar wilden we natuurlijk graag iedereen bij betrekken die mee aan ons mooie
verhaal heeft geschreven. Van onze immer gedreven collega’s op kantoor, op de
baan en op de werven, tot onze klanten en leveranciers binnen en vér buiten de
landsgrenzen. Duik mee met ons terug in ons geweldige feestjaar!

Samen successen boeken, betekent
ook samen vieren bij SKP. We trokken
met z’n allen naar de festivalweide
van Blues Peer, waar we de eerste
helft van ons feestjaar met geweldige
muziek en in nog geweldiger
gezelschap afsloten.

Een feestjaar waar
we binnen 50 jaar
nog over spreken!

50 jaar SKP in beeld

De afgelopen vijf decennia SKP stonden
bol van de sleutelmomenten en leuke
anekdoktes. Wij goten ze in straffe video’s.
Van partners en onze medewerkers aan het
woord tot een terugblik door vader en zoon
Put, oprichter en huidig zaakvoerder.

« Scan de QR-code en bekijk de video’s.
Dag op dag
1M maart 2025, exact vijftig jaar na de officiéle
opstart van SKP. We vierden deze nieuwe mijlpaal
in ons bestaan met alle sterkhouders van
vandaag en natuurlijk met een feesttaart die voor
altijd goede herinneringen zal blijven oproepen.

Stevig in het zadel voor
de volgende vijftig jaar

Niet alles kan altijd perfect op
wieltjes lopen, maar voor onze
medewerkers wilden we toch graag
een extra inspanning doen. Ter

ere van ons jubileumjaar hebben

we alle medewerkers van SKP een
elektrische fiets ter beschikking
gesteld. Uiteraard met alle bijhorende
veiligheidsaccessoires.

Petje af aan de bouwvakkers

die dat altijd met verve deden...

Onze belangrijkste missie is om zo veilig
mogelijke werkomgevingen te stimuleren
bij al onze partners. Maar na de laatste
controle is het helemaal aan hen om die
missie verder te zetten. Aan zij die dat altijd
met verve deden en blijven doen, brachten
we een persoonlijk bezoekje. Mét een klein
presentje voor hun medewerkers als teken
van dank en bewondering!
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